
S A V O I R  A N I M E R  S E S  R É S E A U X  S O C I A U X

C r é e r  u n e  p a g e  F a c e b o o k ,  I n s t a g r a m ,  L i n k e d I n C r é e r  u n e  p a g e  F a c e b o o k ,  I n s t a g r a m ,  L i n k e d I n 
e s t  a s s e z  a i s é  m a i s  l e  s u c c è s  d ’ u n e  s t r a t é g i e  r é u s s i e  s u r e s t  a s s e z  a i s é  m a i s  l e  s u c c è s  d ’ u n e  s t r a t é g i e  r é u s s i e  s u r 
l e  w e b  p a s s e  i n é v i t a b l e m e n t  p a r  u n e  p r o d u c t i o n  d e  c o n t e -l e  w e b  p a s s e  i n é v i t a b l e m e n t  p a r  u n e  p r o d u c t i o n  d e  c o n t e -
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c e t t e  f o r m a t i o n ,  n o u s  a b o r d e r o n s  l e s  a s t u c e s  e t  o u t i l s c e t t e  f o r m a t i o n ,  n o u s  a b o r d e r o n s  l e s  a s t u c e s  e t  o u t i l s 
p o u r  v o u s  p e r m e t t r e  d e  p u b l i e r  d e  f a ç o n  o p t i m u m  s u r  v o s p o u r  v o u s  p e r m e t t r e  d e  p u b l i e r  d e  f a ç o n  o p t i m u m  s u r  v o s 
r é s e a u x  s o c i a u x  p r é f é r é s .r é s e a u x  s o c i a u x  p r é f é r é s .
P r o m i s ,  n o u s  s e r o n s  t r è s  c o n c r e t s  e t  n o u s  t r a v a i l l e r o n s P r o m i s ,  n o u s  s e r o n s  t r è s  c o n c r e t s  e t  n o u s  t r a v a i l l e r o n s 
s u r  v o s  p r o p r e s  c o m p t e s .s u r  v o s  p r o p r e s  c o m p t e s .

programme

Dur é e
1 journée de 7 heures 

Pré-r equ i s 
Être inscrit sur un des réseaux sociaux Facebook, 
Instagram, Linkedin.

Augmenter de 10 % sur 12 mois le nombre de nouveaux 
clients.

Obj e cti fs 

Pour  qu i  ? 
Toute personne en charge des ventes et de la 
communication : Chefs d’entreprise, vendeurs 
sédentaires ou itinérants, responsables 
communication / marketing...

Formation assurée par un professionnel de la vente et 
du marketing avec plus de 20 ans d’expérience.

Pour une meilleure assimilation : exercices réalisés 
directement sur vos propres réseaux sociaux.

Le s  plu s  /  mé thode p édagogique 

Re sponsab le  pé dagogique

Sébastien MARGUIN
Ingénieur de formation. Enseignant en 
BTS. 23 ans d’expérience 
04 86 80 41 99
contact@gest-com.fr / www.gest-com.fr

Tarif  en  intra
Sur devis

Tarif  en  inter
500  € HT

Formation
accessible

Délai d’accessibilité :
3 semaines

Possible à 
distance

Sébastien MARGUIN est certifié Qualiopi.
Cela signifie le respect d’un processus 
qualité strict et rigoureux tout au long de la 
formation qui fait l’objet d’une évaluation 
détaillée par les participants.

Qualité de la formation

• Pourquoi les réseaux sociaux sont-ils incontournables 
aujourd’hui ?

•  Comment les réseaux sociaux peuvent-ils vous aider 
concrètement à développer votre clientèle.

•  Définir vos objectifs SMART.

•  Savoir repérer les signaux faibles et interagir.

•  Les 3 règles d’or : PIC.

•  Les 10 erreurs à éviter sur les réseaux sociaux.

•  Planifier et varier vos contenus grâce au calendrier éditorial 
(remise d’un modèle Excel).

•  Trouver des idées d’articles en dressant le profil de vos 
clients.

•  Identifier les freins et les motivations à l’aide de la carte 
emphatique.

•  Remise du calendrier du webmaster.

•  Focus sur deux méthodes simples pour rédiger un contenu 
percutant :

 - Méthode AIDA
 - Méthode APCI *

•  Comment durer sur les réseaux sociaux.

Evaluat i on d e  l a  form ation 

Une grille d’évaluation remplie par le formateur ainsi 
qu’une attestation de fin de formation.
Questionnaire de satisfaction afin de recueillir les avis 
des participants sur le déroulement de la formation.


